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ЦЕНОВЫЕ ТЕНДЕНЦИИ И СТРАТЕГИЧЕСКИЕ ПЕРСПЕКТИВЫ –  
ОЦЕНКА СИТУАЦИИ НА МАСЛИЧНОМ РЫНКЕ

Статейное интервью Интернет - порталу www.oilworld.ru
“…Европа ослабила фланг пищевого потребления”
Директор агентства “Стратег” 

Владимир Решетняк

strateg@belnet.ru
Для мирового масличного рынка февраль является наиболее “тяжелым” месяцем – периодом сезонного снижения цен практически на все продукты масличного комплекса, а на этот раз ценовая сезонность отягощена явно “профицитным” балансом масличных культур. Оценить ситуацию на мировом и российском рынке, обозначить перспективы ее развития  мы предложили директору независимого агентства “Стратег” Владимиру Решетняк.

Владимир, корректно ли считать текущий месяц периодом сезонного снижения цен, можете ли Вы оценить и прокомментировать эту закономерность?
Думаю, сезонное снижение цен в текущем месяце корректно считать устойчивой закономерностью лишь в масштабах мирового рынка. Таковая закономерность уже на протяжении 15-ти лет подтверждается ценовой статистикой по основным товарным позициям масличного комплекса. Хотя по каждой товарной группе и каждому виду продукции существуют определенные вариации, в общем ракурсе февраль для мирового рынка действительно является “падающим” месяцем. За пятнадцатилетнюю ценовую историю важнейшим масличным культурам и растительным маслам удалось избежать “ценового спада” в этом месяце лишь дважды – в явно дефицитные сезоны 1997-1998 и 2003-2004 года. 

По российскому рынку мы можем опираться на 9-летнюю статистику по подсолнечному комплексу, которая, в свою очередь, отрицает таковую закономерность на нашем рынке. Например, по подсолнечнику февральское снижение было зафиксировано лишь однажды – в 2002 году, да и носило оно исключительно субъективный характер. Подсолнечное масло в этот период склонно к росту с вероятностью 62,5%, в то время как снижение с такой же долей вероятности возможно в марте, что объяснимо инертностью этого вида продукции по отношению к мировым ценам. По нашим наблюдениям, ценовая динамика подсолнечного масла на внутреннем рынке повторяет мировые тенденции с месячным опозданием.

Однако в текущем сезоне отечественный рынок развивается весьма “неординарно” – ценовая премия подсолнечного комплекса (семена, масло, шрот) между мировым и внутренним рынком демонстрирует абсолютные рекорды. В январе таковая составила +103 USD по подсолнечнику, +91 USD по маслу и +62 USD по шроту. Положим, с введением 20%-ной, таможенной пошлины для подсолнечника такая разница стала “привычной”, шрот в большей степени зависим от кормового зерна, а вот по маслу столь значимая разница в январе зафиксирована впервые. Более того, если сравнить цены подсолнечного и рапсового масла в Европе, разница немыслимо велика -145 USD отнюдь не в пользу подсолнечного.
Чем, на Ваш взгляд, обусловлена разница между внутренними и мировыми ценами, и каковы могут быть ее “причины и следствия” для отечественного  рынка?

Разница между внутренними и мировыми ценами обусловлена комплексом конъюнктурных факторов. Основным объективным фактором является рекордное производство подсолнечника, масла и шрота формирующее профицитный баланс на внутреннем рынке. При этом реализация на внешнем рынке подсолнечного масла, обладающего высоким экспортным потенциалом, осложнена противодействием со стороны традиционных потребителей. Как известно, Турция персонально для России и Украины повысила пошлины на импорт подсолнечника и подсолнечного масла. А в Европе сейчас, судя по ценовым предпочтениям, спрос заметно сместился в пользу рапсового масла.

Кроме того, по нашему мнению, в нынешнем ценообразовании присутствуют элементы “субъективизма”. Россия буквально “одним рывком” вышла на лидирующие позиции в мировом подсолнечном комплексе, существенно усилив свою значимость в этом сегменте рынка. Но мы, наверное, еще не в полной мере это осознаем, подавая повод для различного рода ценовых “спекуляций”. Например, в мировой биржевой торговле информация с локальных рынков является инструментом “котировочных вариаций”, а любые намерения и планы воспринимаются со всей серьезностью. Вот и представьте, как отреагировал мировой рынок на затянувшуюся эпопею вокруг отмены таможенной пошлины на подсолнечник.

Но, как говорится, “нет худа без добра” – на момент когда обремененный профицитным балансом мировой рынок подошел к критической точке сезонного ценового спада, наш рынок успел накопить достаточный “запас прочности”. Это вполне реальный актив, так как с течением времени повышаются издержки по хранению и “ценовые спады” во второй половине сезона более вредны для рынка, нежели в первой. Мы считаем, что в данной ситуации снижать цены на внутреннем рынке не имеет смысла и похоже, что наши переработчики это уже “прочувствовали” – последнюю неделю многие вполне осознанно подняли цены масла на 100 рублей, вследствие чего ценовой индекс показал динамику +38 руб. на тонне. 
Фрагмент ценового мониторинга – динамика подсолнечного масла, руб./тонна  
	Параметры

динамики
	Ростовская
область
	Краснодарский
край
	Ставропольский

край
	Белгородская

область
	Воронежская

область
	Волгоградская + Саратовская
	Ценовой

индекс

	03.02.2006
	14 600
	14 067
	13 800
	0
	14 200
	14 500
	14 138

	10.02.2006
	14 700
	14 100
	13 800
	0
	14 300
	14 500
	14 175

	Динамика, руб.
	100
	33
	0
	0
	100
	0
	38

	Динамика, %
	0,7%
	0,2%
	0,0%
	 -
	0,7%
	0,0%
	0,3%


синим шрифтом – обозначены цены ниже предыдущей недели
красным шрифтом – обозначены цены выше предыдущей недели
Давайте уточним один момент – у Вас по маслу положительный индекс, в то время как у другого источника “нулевой”, а у третьего наоборот – не поднимается, а падает. Почему возникают такие разночтения и кому в данном случае верить?

По этому поводу позвольте мне беззлобно пошутить “если индекс не поднимается – это личная проблема, которую не стоит публично декларировать”. На самом деле я уловил подоплеку вопроса и догадываюсь, о каких источниках Вы упомянули. Если внимательнее присмотреться к датам, “недоразумение” разрешится достаточно просто. В первом случае “нулевая” динамика была на третье февраля, во втором – индекс “падает” на первое число, в то время как наш последний мониторинг датирован десятым февраля. Думаю, что в этом недоразумении повинна специфика человеческого восприятия – просматривая оперативную информацию, мы подсознательно “привязываем” ее к текущему моменту.
Хотя по большому счету, ценовые индексы весьма и весьма “обтекаемая” категория. Биржевая торговля у нас не достаточно развита, чтобы отслеживать “средневзвешенные” значения реальных сделок. Посему информационные агентства разрабатывают собственные методики, и чья более совершенна, можно вычислить лишь в сравнении. Например, мы знаем, что реальный уровень цен по подсолнечнику выше наших ценовых индексов примерно на 5%, а по маслу ниже на 3%. Тому есть простое объяснение – мы определяем индексы в ходе телефонных мониторингов основных операторов, при этом срабатывает стереотип “дешевле купить – дороже продать”, который нивелируется проверочными данными.

А есть ли у нашего рынка перспективные “активы” на мировом масличном рынке, если да – то каким образом было бы целесообразно ими распорядиться?

Если оперировать “стратегическими” категориями, наиболее серьезный актив просматривается на европейском рынке, причем “плюс” складывается из двух “минусов”. Здесь мне придется повториться и напомнить о ценовых премиях подсолнечного масла. По отношению к рапсовому маслу она “минусовая” -145 USD на тонне. А по отношению к пальмовому и соевому “плюсовая”, но относительно невысокая, соответственно +167 и +59 USD на тонне. Образно говоря, Европа ослабила фланг пищевого потребления – рапсовое масло неоправданно подорожало и утекает на био – дизель, пальмовое масло уходит на переработку в жиры и маргарины, а соевое масло все-таки “вторичный” продукт переработки сои.    
Думаю, что детализировать “целесообразность распоряжения” таким активом излишне – широко распахнуты двустворчатые ворота одного из наиболее емких потребительских рынков. Правда существует вероятность “волевых решений”, ведь европейцы не стесняются регулировать свой рынок пошлинами и квотами, причем принятие решений не затягивается “бюрократическими проволочками”. Но здесь уже можно “фехтовать” на уровне переговорных процессов вступления России в ВТО из серии “что Вы там говорили по поводу импортных пошлин на продукцию агропромышленного комплекса?!”. Согласитесь, отечественной масложировой отрасли было бы глупо не распорядиться этим активом.
Судя по отзывам, аудитории портала www.oilworld.ru чрезвычайно интересны Ваши ценовые прогнозы и оценки их достоверности, чем нас порадуете на этот раз?

На этот раз можно оценить среднесрочный прогноз мирового рынка за четыре месяца по важнейшим масличным культурам – сое, подсолнечнику и рапсу. Ценовые значения мы фиксируем по данным европейского агентства Oil World, так как относительно данных USDA они более оперативны и точны. Оценивать прогноз удобнее в табличной форме, в этом случае можно обойтись без пространных комментариев – все понятно по цветовой символике и процентным отклонениям. Мне остается добавить, что прогноз оказался весьма удачным – достаточно точно обозначены стартовые цены сезона, а итоговые отклонения значительно ниже допустимых +/-3%, правда в векторах динамики отмечены две “неожиданности”. 
Во-первых, вопреки нашим ожиданиям цены на сою подросли не в ноябре, а в декабре. Явной причины мы пока не улавливаем, посему приходится довольствоваться объяснением “что-то не срослось”. Во-вторых, по подсолнечнику мы ожидали серьезный откат в декабре, но он “растянулся” до января. Но с этим то все понятно – в начале сезона мы предполагали, что по России американцы поднимут оценки урожая подсолнечника до реального уровня уже в декабре, а на самом деле это состоялось месяцем позже, лишь в январе. Надеюсь, такие комментарии устроят уважаемую аудиторию портала www.oilworld.ru и мне остается пожелать всем участникам рынка неограниченных возможностей и успешного бизнеса.

Оценка среднесрочного ценового прогноза агентства “Стратег”

	Соя-бобы (S01) EU, USD/тонна
	Окт.
	Ноя.
	Дек.
	Янв.
	Окт.-Янв.

	Прогноз
	260
	270
	260
	250
	260

	Факт
	257
	256
	264
	257
	259

	Отклонение (Ф - П) / П
	-1,2%
	-5,2%
	1,5%
	2,8%
	-0,6%

	
	
	
	
	
	

	Подсолнечник (S04) EU, USD/тонна
	Окт.
	Ноя.
	Дек.
	Янв.
	Окт.-Янв.

	Прогноз
	284
	280
	260
	270
	274

	Факт
	284
	276
	274
	269
	276

	Отклонение (Ф - П) / П
	0,0%
	-1,4%
	5,4%
	-0,4%
	0,8%

	
	
	
	
	
	

	Рапс (S05) EU, USD/тонна
	Окт.
	Ноя.
	Дек.
	Янв.
	Окт.-Янв.

	Прогноз
	272
	270
	265
	268
	269

	Факт
	272
	266
	260
	263
	265

	Отклонение (Ф - П) / П
	0,0%
	-1,5%
	-1,9%
	-1,9%
	-1,3%
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[image: image4.emf]Soymeal - Sunmeal - Rapemeal / Соевый - Подсолнечный - Рапсовый
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