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МИФЫ И РЕАЛИИ МАСЛИЧНОГО РЫНКА – 

ПРОГНОЗЫ, ФАКТЫ, КОММЕНТАРИИ
“…если здравый смысл не просматривается 
в экономике, следует искать его в политике”
Директор Агентства “Стратег”

Владимир РЕШЕТНЯК
strateg@belnet.ru 
Владимир, в конце февраля Вы сделали комплексную оценку состояния и обозначили ближайшие перспективы развития масличного рынка. Оправдались ли Ваши ожидания по ценовой конъюнктуре подсолнечного комплекса на внутреннем рынке?

Объективно оценить состоятельность ценовых ожиданий на внутреннем рынке можно по результатам краткосрочного прогноза агентства “Стратег”. Таковым мы считаем прогноз на месяц вперед, а в данном случае – февральский прогноз на март. Среднемесячные цены внутреннего рынка мы планировали на следующем уровне: 5060 руб./тонна – подсолнечник, 14940 руб./тонна – прессовое подсолнечное масло, 2158 руб./тонна – подсолнечный шрот. Фактические же результаты по итогам месяца составили: 5058 руб./тонна – подсолнечник, 14594 руб./тонна – масло и 2078 руб./тонна – шрот. А для большей наглядности позвольте предложить таблицу, где подсчитаны проценты погрешностей и цветом обозначены векторы ценовой динамики: красным – выше, синим – ниже предыдущего месяца. Из таблицы видно, что “проблемной” товарной позицией для ценового прогноза оказался шрот, где отклонение превысило допустимую погрешность +/-3%, и “разошелся” вектор динамики. Это объяснимо неучтенными в прогнозе “негативными настроениями” фуражного зерна. 
Оценка краткосрочного прогноза на март 2006 года
	ПОДСОЛНЕЧНЫЙ 
КОМПЛЕКС
	Семена
	Масло
	Шрот

	Прогноз, руб./тонна
	5 060
	14 940
	2 158

	Факт, руб./тонна
	5 058
	14 594
	2 078

	Отклонение (Ф - П) / П, %
	0,0%
	-2,3%
	-3,7%


А как обстоит ситуация на мировом рынке, можете сделать краткий ценовой обзор и оценить перспективы внешней торговли продуктами подсолнечного комплекса?

За прошедший месяц мировой рынок не преподнес никаких сюрпризов и нам остается лишь подтвердить высказанные ранее предположения. По экспорту подсолнечника ценовая конъюнктура мирового рынка благоприятна с марта по июнь, для подсолнечного масла во второй половине сезона “ценовое окно” явно просматривается в марте – апреле, для шрота привлекательность экспорта сохранится до конца сезона. Март уже миновал и, похоже, что экспортерам удалось распорядиться удачной ценовой конъюнктурой – по предварительным данным, в этом месяце было экспортировано порядка 106 тыс. тонн подсолнечного масла и 58 тыс. тонн подсолнечника. По нашим расчетам, чтобы сбалансировать внутренний рынок, во второй половине сезона России необходимо в месяц вывозить около 60 тыс. тонн масла и 50 тыс. тонн подсолнечника. По этому поводу мы проконсультировались с участниками Всероссийской конференции “АГРОФОРУМ – 2006”. С их слов экспортировать такие объемы проблематично, но возможно – при условии реальной поддержки экспортных программ на государственном уровне. И в этом плане экспортеры подсолнечника считают необходимым отменить таможенные пошлины на вывоз масличных культур, а экспортеры масла ратуют за своевременный возврат НДС и поддержку экспортной инфраструктуры. Кстати, конъюнктура нынешнего масличного сезона чрезвычайно благоприятна для экспорта российского масла – разница между подсолнечным и рапсовым маслом в Европе более 100 USD на тонне.

Сравнительная динамика внутренних и мировых цен масличного комплекса
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[image: image2.emf]Palmoil - Soyoil - Sunoil - Rapeoil / Пальмовое - Соевое - Подсолнечное - Рапсовое
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[image: image3.emf]Soymeal - Sunmeal - Rapemeal / Соевый - Подсолнечный - Рапсовый
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До недавнего времени цены подсолнечного масла традиционно превышали цены рапсового, но ситуация изменилась с развитием европейской программы по “био-дизелю”.  Насколько перспективна эта программа, и какова ее эффективность?

По этому поводу я консультировался со своими коллегами по “аналитическому цеху”, и мы пришли к выводу, что программа “звучит громче, чем способна сработать”. Сама Европа, по оценкам американцев, сейчас производит 5,91 млн. тонн рапсового масла, из которых на пищевое потребление уходит порядка 2,53 млн. тонн. На промышленное потребление у них, с учетом импорта 0,24 млн. тонн, остается 3,50 млн. тонн. Теперь, давайте проанализируем перспективы этой программы в обозримом будущем. Насколько нам известно, к 2010 году европейцы планируют довести долю биодизельного топлива до 5,7% от общей потребности. По оценкам экспертов, к этому времени потребность ЕС в дизельном топливе возрастет до  225 млн. тонн в год, и доля “био-дизеля”, по идее, должна составить 12,8 млн. тонн. Если же “переводить” на него исключительно рапсовое масло, следует учесть коэффициент 0,96 –  выход дизельного топлива из тонны рапсового масла, и получим требуемый объем масла – 13,4 млн. тонн в год. Прибавляем еще миллиона три пищевого потребления и обязательных запасов и получаем 16,4 млн. тонн. К сведению – мировое производство рапсового масла на данный момент оценивается в 16,5 млн. тонн. Получается, что на европейскую перспективу 2010 года придется работать “всем миром”. Теперь, давайте заглянем в будущее еще лет на пять вперед. К 2015 году эксперты предрекают Европе “дизельный дефицит” в 50 млн. тонн, и как Вы думаете, можно его восполнить “био-дизельной альтернативой”? Полагаю, вполне очевидно, что “желания” этой программы расходятся с реальными “возможностями”.

Тогда к чему такие масштабные инвестиции в этот сектор экономики, возведение этой программы на уровень “приоритетного межнационального проекта”, ведь в любой экономической программе должен быть заложен здравый смысл?
Если здравый смысл не просматривается в экономике, следует искать его в политике. В этом плане субъективные размышления подсказывают две версии со “здравым смыслом”. Во-первых, завуалированные от требований ВТО субсидии сельскохозяйственного сектора – это к словам нашего Президента о “двойных стандартах” в мировой экономике и политике, которые практикуют “старожилы” ВТО. Во-вторых, публичная демонстрация энергетической независимости от нефтяных ресурсов – это мы “проходили” в период первого всплеска цен на нефть, когда Америка “грозила” странам ОПЕК своими стратегическими запасами нефти. Надеюсь, что европейские коллеги не обидятся за столь “крамольные мысли” и не преминут опровергнуть эти суждения 17-18 мая в Санкт - Петербурге на Международной конференции “Рыночные исследования в масложировой и смежных отраслях промышленности”.
Тем не менее, в России и Украине идеи расширения посевов рапса под европейскую программу весьма популярны, отечественным бизнес – операторам поступают запросы на поставки серьезных объемов рапса и рапсового масла в Европу. С вашей точки зрения, существуют ли варианты взаимовыгодного сотрудничества по этому направлению?

Такие варианты, бесспорно, существуют. Например, неплох анекдотичный, который с волшебным джином в пустыне “Водки хочу… без проблем хозяин, деньги давай – я сбегаю”. А если серьезно, мы достаточно внимательно следим за продвижением рапсовых программ на международных конференциях, в Интернет – пространстве и специализированных СМИ. Перспективы этого направления подчеркнуты исчерпанием запасов углеводородного сырья, а акценты продвижения сфокусированы на чрезвычайно высокой рентабельности рапсовой отрасли и гарантированном проектом “био-дизель” устойчивом спросе. Положим, что реалии перспектив рассмотрены в предыдущем ответе, и мы можем позволить себе усомниться в устойчивом спросе. В отношении рентабельности не следует забывать о рыночных законах, проявившихся в этом сезоне на нашем рынке: “когда сырья много – цены на него падают”. Думаю, от предложений о сотрудничестве в этой сфере не стоит отказываться, а ответить с акцентом на принцип “не утверждать, а доказывать” встречным предложением – уважаемые партнеры, если производство рапса столь рентабельно, давайте деньги и страхуйте урожай. Если погода не подведет, мы вырастим рапс и отдадим вам урожай по справедливой цене, подтверждающей привлекательность и экономическую эффективность этой культуры. 
12 апреля, в официальном пресс-релизе Минсельхоза России появилось сообщение, что решение по беспошлинному квотированию экспорта подсолнечника перенесено, и по этому поводу операторы высказывают откровенное недоумение о причинах “отсрочки”. Ведь ранее компромиссы интересов были найдены, а объемы и механизмы согласованы. Можете ли Вы проанализировать и оценить ситуацию с квотированием?

Для начала, по цитате из официального пресс-релиза, давайте рассмотрим ситуацию с “четырьмя известными” – “…Зерновой Союз совместно с Масложировым Союзом России должны согласовать с Минэкономразвития России и Минсельхозом России параметры предлагаемого решения”. Из предыдущей официальной публикаций от 15.02.2006 известно, что Минсельхоз России поддержал эту инициативу и дал поручение РЗС совместно с МЖС проработать предложения о параметрах квоты. А месяцем позже, 20.03.2006, в интервью специализированным СМИ, президент РЗС Аркадий ЗЛОЧЕВСКИЙ сообщил согласованный с МЖС льготированный объем на период до конца сезона – 350 тыс. тонн подсолнечника и  одобренный на рабочей группе механизм закрытия квот – по факту выполнения означенного объема. Похоже, трое из “четырех известных” уже давно договорились, и сомнения могли остаться лишь у Минэкономразвития России. А его, судя по всему, сейчас “настораживает” все, что хотя бы отдаленным образом намекает на инфляцию. В то же время без резолюции Минэкономразвития принятие соответствующего постановления невозможно, а посему для квотирования экспорта подсолнечника логично предположить “дипломатическое” решение – “обсуждать проблему до тех пор, пока она не умрет от старости”.

Но если принятие решения по квотированию экспорта подсолнечника затянется, как это отразится на развитии отечественного масличного рынка?

А уже никак… Рынок развивается, не дожидаясь постановлений. Влиять на него можно лишь с “опережением”, а не “вдогонку”. Беспошлинное квотирование пришлось бы в пору не меньше, чем за месяц до посевной кампании. А раз “воз и ныне там”, плюсом тому майские праздники и затяжная процедура “рассмотрения и принятия”, не стоит питать иллюзий на этот счет. Сельхозпроизводители отсеются на имеющихся активах и, по  всей видимости, не станут “налегать” на разочаровавший их подсолнечник. А в следующем сезоне постараются “отыграться” на дефиците сырья и высоких ценах. В этом плане “при всем богатстве выбора другой альтернативы нет”. Ну, разве что за оставшееся до “подсолнечной посевной” время переработчики прочувствуют ситуацию и нивелируют ее целевыми инвестициями.
Как складываются цены на внутреннем масличном рынке в данный момент, и каковы ценовые прогнозы до конца масличного сезона?
В данный момент происходит сезонный рост цен на подсолнечник и прессовое масло, которые последнее время заметно активизировались. За месяц – с третьей декады марта к третьей декаде апреля, цена подсолнечника укрепилась на 604 рубля, до 5642 руб./тонна, а масло подросло на 1230 рублей, до 16050 руб./тонна. Шрот под влиянием “отрицательных” тенденций на рынке фуражного зерна приподнялся лишь на 155 рублей, до 2225 руб./тонна. Ценовые перспективы до конца сезона мы оценивали с участниками “АГРОФОРУМА – 2006” на тематическом круглом столе. Агрохолдинги, не питая иллюзий по поводу беспошлинного квотирования экспорта, согласились с конечной ценой подсолнечника 6500-7000 руб./тонна, переработчики подтвердили возможность роста цен на масло до 18000-19000 руб./тонна, а шроту “дали шанс” подрасти до 2400-2500 руб./тонна. И к этому мне остается добавить, что стоит внимательно присматриваться к рапсовому маслу, которое сейчас активно дорожает и начинает подтягивать к себе подсолнечное. Для нашего рынка это конечно “приятно”, но сам процесс ценообразования “политизирован” проектами производства биодизельного топлива и в этой связи возможны различного рода “неожиданности”.

При подготовке интервью использованы собственные данные агентства “Стратег” и материалы, размещенные в свободном доступе на Интернет – ресурсах. 

1

